EN FIKA MED..

NILS VAGERSTAM

GOR: Ager och driver bland annat Bastubutiken i
Sverige AB och SaunaSweden AB.

AKTUELL: Blir i dagarna delégare i bolaget Polhus
AB

FIKA: Kaffe och kanelbulle

Nils Vagerstam ror sig snabbt.
Rundvandringen skulle ta "ungefar 60
sekunder” och det gjorde den ocksa - trots
att bastubutikens lokaler visar sig vara
bade omfattande och valfylida. Nar vi
satter oss ned beréttar Nils om det nya
delagarskapet i Polhus AB, om det nya
lagret som ska byggas i Hofors och om
varfor han bastar fem ganger i veckan.

Ge mig lite historik! Nar borjade du med
bastubutiken?

Jag holl pa med bastuforsaljning redan nér jag
drev Byggkompaniet (nuvarande AB Karl
Hedin i Hofors, reds anm.). 2005 startade vi
bolaget Bastubutiken och da bérjade vi sélja
via webbshop. 2007 flyttade vi till de har
lokalerna och 2008 startade vi SaunaSweden
AB.

Hur kom du pa det har?

Jag har varit i branschen lange och jag sdg en
marknadspotential eftersom det bara fanns tva
aktorer pa bastumarknaden. Det fanns ett hal
vi kunde fylla, helt enkelt. Nu omsatter vi 20
miljoner per ar.

Varfor valjer kunderna er?
Vi har bra priser och snabba leveranser. Det ar
vara konkurrensfordelar.

Och nu har ni kdpt Polhus AB?

Ja, vi har képt 50 % av bolaget s& vi ar
delagare. Polhus ar ett féretag som séljer
friggebodar, fritidshus och andra sméhus. Vi
sag en mojlighet att kunna kombinera det med
var verksamhet genom "bastustugor” och
kunna utveckla verksamheten. Jag har nyss
varit i Estland och ritat upp lite nya
stugmodeller.

Sa nu kommer man att kunna képa en
stuga och bastu i ett?

Ja, det &r tanken. Stugorna ska vara kompletta
och man monterar dem sjalv.



Vad kommer kdpet av Polhus att innebéara
for Hofors? Flyttar hela verksamheten hit?
Nej, VD:n Christer Morell har kontor i Mora och
i Tallin. Han blir kvar dar. Men lagren kommer
att flyttas fran Stockholm och Sundsvall hit till
Hofors. S& vi kommer att bygga ett 1000m2
stort forrdd har bakom. Vi kommer att skota all
administration och logistik harifran och vara
hyresgaster; Svensk Webbhandel, haller just
nu pa att bygga en webbshop at oss.

K&anns som en stor grej — bade for er och
for Hofors?

Absolut. Det &r en stor investering for oss och
det kan betyda en del positivt for Hofors ocksa.
Som féretag gar vi framat och vi kanske
behover anstalla ndgon mer framover.
Dessutom hoppas jag pa att kunna samarbeta
lokalt. Ibland maste stugorna som vi skickar
ivag kompletteras med papp, beslag och
annat. Det vill jag kunna handla i Hofors. Det
ar viktigt att hitta bra samarbeten och jag har
manga bra féretag som grannar. Vi trycker
vara kataloger hos Stjarndistribution har intill
och Svensk Webbhandel ar en standig partner.
Lepro och Norlings ar andra som vi kan ha
hjalp av.

Ar du Hoforsare frén borjan?

Nej, jag &r norrlanning. Jag flyttade darifran till
Skane och tankte mig en karriar som
flygofficer, men det lyckades inte och jag
hamnade déarefter i Stockholm och sedan
Gavle. 1997 kom familjen till Hofors. Vi trivs
bra hér och har stannat kvar sedan dess.

Vad &r du mest stolt dver i din karriar
hittills?

Det &r nog att vi inte har haft ett enda minus-ar
under alla de ar som vi har drivit féretag. Vi har
alltid lyckats kravla oss fram, &ven nér det varit
kristider. Ylva, min fru, har gjort det méjligt. Vi
jobbar tillsammans och hon forstar alltid
situationen. Men visst har det varit mycket.
Forra aret var forsta gangen pa tolv ar som vi
har haft sommarsemester.

Hur kopplar du av?

Tjugo minuter i infrabastu innan duschen &r
helt underbart. Musklerna slappnar av och man
haller sig ung som en pojke (skratt). Jag bastar
sakert fem ganger i veckan.

CECILIA KLANG






