EN FIKA MED...

MATTIAS JOHANSSON & PELLE JONSSON

GOR: Ager och driver foretaget Svensk Webbhandel AB

AKTUELLA: Jobbar just nu for hdgtryck med att sélja ett webbsystem for byte av bilrutor i bade Sverige och

Finland
FIKA: Kaffe och hallonpaj med vaniljsds

De ar egentligen utbildade svetsare, men annat kom i vagen for deras yrkesval. Idag
utvecklar Mattias Johansson och Pelle Jonsson webbsystem for industrijattar och
liknar sig sjalva vid ett gift gammalt par. Entré Hofors bjuder pa paj och later dem

beréatta.

Det var inte latt att fa till en fika med er. Har
ni mycket att géra?

PJ: Ja, det ar mycket nu. Vi jobbar med flera
system at Coor Service Management; bland
annat ett planeringsverktyg for operators-
underhall och férebyggande underhall. Vi
jobbar ocksa med en sida som heter
bytbilglas.se tillsammans med Selins glas i
Sandviken. Dar har vi jobbat fram ett helt nytt
system som vi kommer att sélja i bAde Sverige
och Finland. MJ: Pelle séljer och jag
programmerar.

Ni kompletterar varandra?

MJ: Jo, vi &r som ett gift gammalt par. Jag
skulle inte greja det har utan Pelle, d& skulle
det inte bli mycket sélt. (skratt) PJ: Och tvart
om. Jag programmerar ju ingenting.

Hur lange har ni jobbat ihop?

PJ: Det borjade val nagon gang runt 1996 och
sedan dess har vi haft flera olika féretag och
jobbat ihop i en massa konstellationer. Svensk
Webbhandel har vi drivit sedan 2007. MJ: Vi
gick ju pa samma skola ocksa och utbildade
oss till svetsare. Men jag skulle bli musiker och



Pelle holl pa en del med film, sa vi bytte spar
lite grann. Proximity Production var vart forsta
gemensamma féretag och genom det bolaget
bérjade vi ta at oss lite webbjobb.

Som nu har blivit till stora webbjobb?

PJ:Ja, det har blivit s4. De senaste aren har vi
jobbat fram en del riktigt omfattande system
som exempelvis Boliden, Ovako, Korsnas och
Stora Enso nu anvander. MJ: Den har typen av
system bygger vi fran noll och de har lang
uppbyggnad. Dessutom vill man alltid forfina
saker, sa det tar tid. Ett system borjade vi
knapa med redan 2003.

Hur g&r man egentligen till vaga nar man
bérjar bygga fran noll?

PJ: Det handlar om att kunden har ett behov
som vi forsoker 16sa. De kanske har ett
arbetssatt som inte fungerar och sa forsoker vi
komma p& en webbaserad losning. MJ: Alla
projekt kraver ju dialog. Det basta ar nar man
kan folja kunden och de behov som uppstar
langs resans gang. Att man kan fa fram
I6sningar som hjalper kunden att véaxa. PJ: Det
ar precis sa vi vill jobba. Hos oss far man inte
en webbutik pa tre minuter. Vi vill att vara
kunder ska vaxa och utvecklas.

Hur utvecklas ni d&?

MJ: Garna genom att ta uppdrag som ligger lite
Over var kapacitet.(skratt) Allvarligt talat sa ar
det faktiskt s& man lar sig bast. Sedan maste
man ju saklart ha intresset for att hanga med i
utvecklingen, i den har branschen andras allt
hela tiden. PJ: Vi brukar saga att allt gar att
|6sa — for det ar sa. Allt gar, men det kanske
tar lite tid.

Hur téanker ni framat?

MJ: Det vore bra om vi kunde anstéllda ett par
personer till. Idag &r vi tvd som programmerar
och vi har fullt upp.

Ingen dromkund som ni vill at?

PJ: Vi har redan dromkunder, men ett projekt
som &r pa gang och som vore valdigt kul om
det gick igenom ar att bygga en helt ny typ av
webbutik, modell 2011. Det kan bli ett
dromjobb.



